
Ihre Aufgaben:

+ Repräsentation des Unternehmens und der Produkte

+ Betreuung und Ausbau des Bestandskundengeschäftes 

+ Begleitung strategisch wichtiger Kundenprojekte

+ Akquisition von Neukunden

+ Technische Beratung und das Führen von Verhandlungen

+ Analyse der Zielmärkte und Entwicklung passender                             	

    Vertriebsstrategien 

+ Bereitschaft für Dienstreisen (überwiegend in Deutschland)

+ Aktives Mitwirken bei Fachmessen und Produktpräsentationen 

Ihr Profil:

+ Sie können eine abgeschlossene kaufmännische oder 

    technische Ausbildung vorweisen – im besten Fall in den              	     	

    Bereichen Sanitär, Installation, Heizungsbau oder ein 

    abgeschlossenes Studium der Betriebswirtschaft oder des    	        	

    Wirtschaftsingenieurwesens

+ Sie bringen ein ausgeprägtes, technisches Verständnis mit

+ Sie besitzen eine exzellente Kommunikationsfähigkeit und 

    ein überzeugendes Auftreten

Stellenausschreibung

Die Hebmueller GROUP liefert seit 1995 Qualitätsausrüstungen für intelligentere Industrie-Lösungen. Mit unserer Pharma 

Biotech Sparte vertreiben wir als inhabergeführtes Unternehmen Ventile, Pharmaziemixer, Wärmetauscher, Wägesysteme und 

spezielle  Anlagenelemente. Mit Leidenschaft vertreten wir erstklassige Produkte internationaler Partner, die den strengsten                         

Anforderungen entsprechen.  

Für die Betreuung und die Erweiterung unseres Kundenkreises in Deutschland suchen wir:

Account Manager (m/w/d) - Vertrieb im Außendienst

pharma biotech

Was Sie erwartet:

+ Attraktives Fixgehalt plus erfolgsabhängige, variable 

    Gehaltsbestandteile

+ Vermögenswirksame Leistungen

+ Betriebliche Altersvorsorge

+ Flexible Arbeitszeiten 

+ Firmenwagen

+ Flache Hierarchien mit guten Entwicklungsmöglichkeiten

Ihre aussagekräftige Bewerbung samt Lebenslauf und 

Nachweisen  �Ihrer Qualifikation senden Sie uns bitte an 

folgende Adresse:��

Hebmüller Handel GmbH�

Broicherseite 17

41564 Kaarst��

oder per email an: info@hebmueller.de


